
iORGA GROUP - 30, rue Victor Hugo - 92300 LEVALLOIS-PERRET
http://www.iorga.com

L’enjeu
{Disposer des bons produits, pour le bon client, au bon moment, avec la bonne marge.}

Le défi des entreprises du négoce et de la distribution consiste à traiter quotidiennement des volumes élevés avec 
des marges faibles. Outre le fait de s’assurer de disposer du bon produit au bon moment, elles doivent se mettre en 
position de piloter leurs opérations par la marge.

Partenaire de la solution 
Oracle Accelerate pour le négoce 
et la distribution
iORGA est le partenaire pour la 
solution négoce et distribution
La solution Accelerate pour le négoce et la distribu-
tion, basée sur Oracle Accelerate JD Edwards, répond 
quotidiennement aux préoccupations des entreprises du 
négoce et de la distribution et possède les caractéris-
tiques suivantes :

Facile à utiliser – La solution Accelerate pour le 
négoce et la distribution est conçue pour traiter les 
processus et les données propres aux métiers du 
client, au travers des modules de Oracle JD Edwards. 
La solution négoce est paramétrée d’après les 
réponses recueillies dans un questionnaire d’analyse. 
Le client peut modifier et enrichir le paramétrage en 
fonction de ses particularités, tout en bénéficiant des 
processus métiers déjà pré-paramétrés correspon-
dant à son secteur d’activité. Par là-même, le temps 
d’implémentation s’en trouve réduit.

Adaptée au métier – La solution Accelerate pour 
le négoce et la distribution inclut les meilleures 
pratiques du secteur. Elle permet de réduire les délais 
de mise à disposition de la solution au client et en 
accélère la prise en main par l’utilisateur. Ainsi :

suivre les ventes ;
piloter la marge ;
maîtriser les flux logistiques ;
gérer l’encours client ;

deviennent des réalités opérationnelles.

Facile à intégrer – Le déploiement des processus 
pré-paramétrés dans Oracle JD Edwards  Enterpri-
seOne réduit de façon considérable le temps d’implé-
mentation de la solution. L’intégrateur peut ainsi offrir 
au client l’opportunité de tester des transactions dans 
un délai de quelques heures.
L’intégrateur se concentre ainsi sur des tâches à plus 
haute valeur ajoutée et offre au client un meilleur 
retour sur investissement :

le plan d’implémentation et les scripts associés 
peuvent être utilisés pour accélérer le déploiement 
de la solution ;
le plan de recettage et les scripts associés peuvent 
être utilisés pour valider et certifier la solution du 
client ;
les transferts de compétences préparent les 
ressources internes à la formation des utilisateurs 
finaux.

 

iORGA et ORACLE
Faire plus avec des ressources limitées, et s’adapter 
rapidement aux changements de la demande ne sont 
pas simplement des objectifs, mais bien des impératifs 
de l’entreprise toute entière. Toute démarche d’amé-
lioration de la productivité et de l’agilité doit avoir un 
impact sur le résultat net, et assurer un solide retour sur 
investissement.

Pourquoi les entreprises 
de taille moyenne 
choisissent-elles Oracle ?

Des solutions spécialisées pour chaque 
type d’industrie

La fléxibilité nécessaire pour vos besoins 
d’aujourd’hui et de demain

Des solutions compétitives au coût  
prévisible
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iORGA et ORACLE travaillent ensemble pour aider 
les entreprises à remplir ces défis. Ensemble, nous 
disposons des produits, des services et de l’expérience 
pour rendre l’information accessible à l’ensemble de 
l’entreprise. Nos références sont là pour le prouver.

Depuis longtemps reconnue comme innovatrice d’un 
point de vue technologique, la suite d’application inté-
grées Oracle JD Edwards EnterpriseOne est réputée pour 
permettre aux entreprises de taille moyenne un accès 
immédiat à une information pertinente et précise.

Avec une parfaite maîtrise de la technologie Oracle, une 
approche orientée sur les résultats et un haut niveau 
d’expertise des services qu’elle délivre, iORGA intègre 
avec succès Oracle JD Edwards EnterpriseOne dans votre 
système d’Information :

Gagnez un avantage stratégique et prenez les bonnes 
décisions grâce à un accès immédiat à une informa-
tion pertinente en provenance d’une base de données 
unifiée.
Augmentez votre productivité, réduisez vos 
coûts et augmentez vos revenus, par le biais de 
l’accroissement de votre efficacité opérationnelle, 
de l’automatisation des processus et du niveau 
d’intégration de votre entreprise.
Réduisez vos risques, transformez rapidement votre 
activité et accélérez votre retour sur investissement.

En tant que partenaire certifé ORACLE, iORGA est à 
même de garantir la parfaite maîtrise par ses consul-
tants des technologies Oracle et la fourniture à ses 
clients d’une expertise technique et fonctionnelle du 
plus haut niveau.
iORGA est un partenaire historique d’Oracle sur les solu-
tions Oracle JD Edwards. Elle est reconnue par le marché 
comme un acteur apte à délivrer des prestations 
permettant à ses clients de maximiser les bénéfices 
de leurs investissements dans les solutions Oracle JD 
Edwards.

L’offre iORGA
iORGA propose une implémentation au forfait de la 
solution Oracle Accelerate.
La plus-value de iORGA réside dans l’alliance de son 
expertise des métiers du négoce et de la distribution et 
celle de la solution Oracle JD Edwards EnterpriseOne.

Les références clients
SANECO (50 M€ de CA, 320 personnes) : négoces de 
fibres de lin, chanvre et de produits dérivés. SANECO 
dispose désormais d’un système d’information intégré 
et centralisé pour faire communiquer l’ensemble de 
ses filiales, analyser la traçabilité de ses opérations de 
négoce et faciliter la prise de décision.

SCPA Sivex International (267 M€ de CA, 400 
personnes) gagne en productivité avec Oracle Acceler-
ate. Ce négociant international d’engrais et de produits 
phytosanitaires peut désormais piloter son activité par 
la marge, en bénéficiant d’un meilleur suivi des ventes 
et des encours clients.

RAVATE (152 M€ de CA, 650 personnes) : groupe de 
distribution et négoce pour les particuliers et les profes-
sionnels. Oracle JD Edwards permet de centraliser les 
flux de données issus d’activités et de filiales multiples. 
En cela, l’application supporte la stratégie de croissance 
ambitieuse du groupe.
 

De la décision à la mise en produc-
tion : le chemin du succès
Pour plus d’information sur iORGA, ou pour convenir 
d’un rendez-vous, consultez : www.iorga.com
 

Oracle Accelerate – des possibilités 
illimitées pour des budgets limités
Oracle et ses partenaires reconnaissent que les 
entreprises de taille moyenne exigent des solutions 
applicatives intégrées, compétitives, faciles à implé-
menter, rapidement opérationnelles, et qui fournissent 
des fonctionnalités spécifiques à leurs métiers. Oracle 
Accelerate fournit un ensemble complet d’applications, 
des outils d’implémentation rapide, et un réseau de 
partenaires compétents, qui permet aux entreprises de 
taille moyenne d’optimiser leur budget. En proposant 
une approche au forfait, Oracle Accelerate réduit de fa-
çon significative la complexité et les risques inhérentes 
à ce type de projet.
Pour les clients intéressés par une approche diminu-
ant à la fois les délais et les risques, Oracle Accelerate 
permet d’accéder à une grande richesse fonctionnelle 
moyennant un coût inédit pour ce type de solution. 
Pour plus d’information sur Oracle ou Oracle Accelerate 
– Solution pour le négoce et la distribution, rendez-
vous sur oracle.com/accelerate.
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